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มุมมองทางการตลาดและการขายสมัยใหม 

แนวทางการเพิ่มความสามารถในการแขงขัน 

(Competitive Advantage Enhancement) 

กลยุทธในการเพิ่มความพึงพอใจใหกับลูกคา 

(Customer Satisfaction Strategy) 

กลยุทธในการเพิ่มความสามารถในการทํากําไร

 (Maximizing Customer Profitability) 

ความเขาใจในกลุมเปาหมายและฐานลูกคา 

การผสมผสานการตลาดและการขายเพื่อเพิ่มยอดขาย 

กลยุทธการหาลูกคาใหมและรักษาฐานลูกคาเกา 

การสรางคุณคาของสินคาตลอดหวงโซอุปทาน

(The Value-Delivery Process) 

การขยายฐานลูกคาในมุมมองตางๆ 

เทคนิคในการสรางความสัมพันธกับลูกคาอยางยั่งยืน

(Long-term Customer Relationship Management)

Marketing & Sales 
Strategy to 

Increase Customer

ลักสูตรที่ผสาน เคล็ดลับ และวิธีการทางการตลาด และ เทคนิคการ

ขายเข้าไว้ด้วยกัน อาทิ  กลยุทธ์การสร้างความพึงพอใจให้กับลูกค้า

 การรักษาฐานลูกค้าเก่า   เพิ่มฐานลูกค้าใหม่ๆ เป็นต้น  ซึ่งเป็นสิ่งที่

นักขายและนักการตลาดทุกคนควรรู้

, 085- 4858825-6



มุมมองทางการตลาดและการขายสมัยใหม 

แนวทางการเพิ่มความสามารถในการแขงขัน 

(Competitive Advantage Enhancement) 

กลยุทธในการเพิ่มความพึงพอใจใหกับลูกคา 

(Customer Satisfaction Strategy) 

กลยุทธในการเพิ่มความสามารถในการทํากําไร

 (Maximizing Customer Profitability) 

ความเขาใจในกลุมเปาหมายและฐานลูกคา 

การผสมผสานการตลาดและการขายเพื่อเพิ่มยอดขาย 

กลยุทธการหาลูกคาใหมและรักษาฐานลูกคาเกา 

การสรางคุณคาของสินคาตลอดหวงโซอุปทาน

(The Value-Delivery Process) 

การขยายฐานลูกคาในมุมมองตางๆ 

เทคนิคในการสรางความสัมพันธกับลูกคาอยางยั่งยืน

(Long-term Customer Relationship Management)

์คงสะรปุถตัว
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1.  ผูเขาอบรมไดมุมมองการตลาด การขาย สมัยใหมเพื่อเพิ่มความสามารถ

     ในการแขงขัน

2.  ผูอบรมไดเรียนรูเทคนิค และกลยุทธการหาลูกคาใหม รักษาลูกคาเดิม

3.  สามารถพัฒนากลยุทธทางการตลาด การขาย เพื่อตอบสนอง ตอกลยุทธ

     ขององคกรในภาพรวม

4.  เขาใจกลยุทธทางการตลาด การขายตางๆ ที่ทําใหฐานลูกคาขององคกรขยายตัวขึ้น

ประสบการณทํางาน

 ที่ปรึกษาฝายการตลาด บริษัท เอสซีจี เปเปอร คราฟท จํากัด

 (ในเครือ SCG) และ 

 บริษัท ยูไนเต็ดพัลพแอนดเปเปอร จํากัด (ฟลิปปนส) 

Marketing & Sales Strategy to 
Increase Customer
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วิทยากร อ.วิทยา จารุพงศ์โสภณ
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E-mail

ชื่อ

ตำแหน่ง/ฝ่าย

E-mail

ชื่อบริษัท/องค์กร

สำนักงานใหญ่

ประเภทธุรกิจ

ที่อยู่

เลขประจำตัวผู้เสียภาษี

ชื่อผู้ประสานงาน

ตำเเหน่ง/ฝ่าย

โทรศัพท์ มือถือ

สาขา

1

2

3

มือถือ

มือถือ

มือถือ

โทรสาร

E-mail

(ขอสงวนสิทธิ์สำหรับสมาชิกและผู้ที่สำรองที่นั่ง
ล่วงหน้าก่อน)

สมาชิกศูนย์ฯ รับส่วนลด 10 %

สมาชิกศูนย์ฯ 1,500 บาท / ปี

พร้อมรับสิทธิประโยชน์กับทางศูนย์ฯ 01

02

03

การชำระเงิน
ชำระโดยสั่งจ่ายเช็ค/แคชเชียร์เช็ค ขีดคร่อม 

สั่งจ่ายในนาม

1755 ซ.ลาดพร้าว 94 ถ. ลาดพร้าว แขวงพลับพลา

เขตวังทองหลาง กรุงเทพฯ 10310

 ‘‘บริษัท ศูนย์พัฒนากลยุทธ์ทางธุรกิจ จำกัด” 

 เลขประจำตัวผู้เสียภาษี 0105539066692

โอนเงินเข้าบัญชี

***หมายเหตุ หากต้องการยกเลิกหลักสูตรต้องแจ้งล่วงหน้าอย่างน้อย 3 วัน 

มิฉะนั้นท่านต้องชำระค่าใช้จ่ายร้อยละ 30 ของค่าธรรมเนียมการอบรม

ธนาคารกสิกรไทย จำกัด(มหาชน) 

สาขาศรีวราทาวน์อินทาวน์

บัญชีออมทรัพย์ เลขที่ 609-2-01313-6

ธนาคารไทยพาณิชย์ จำกัด(มหาชน)

สาขาสี่แยกศรีวรา บัญชีออมทรัพย์ 

เลขที่ 140-2-12879-3

)ม่ิพเา่คลูมีษาภมวร่มไ(
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