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อาจารย์ประจำภาควิชาวาทวิทยาและสื่อสารการแสดง 
คณะนิเทศศาสตร์ จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย
ผู้ช่วยอาจารย์ใหญ่ และวิทยากรผู้สอนการแสดงกันตนา
แคสติ้งเซ็นเตอร์

อาจารย์ประจำภาควิชาจิตวิทยา 
มหาวิทยาลัยรามคำแหง 
และผู้เชี่ยวชาญให้คำปรึกษา
ด้านจิตวิทยา 

ดร.ประภัสสร จันทรสถิตยพร

หลักสูตร : 
จิตวิทยาและวาทศิลป์
ในการโน้มน้าวใจ

Course Outline

วาทศิลป์ในการโน้มน้าวใจ

    • หลักสำคัญของการพูดและฟังอย่างมีศิลปะ

    • วาทศิลป์ในการนำเสนอและโน้มน้าวใจคน

    • ศิลปะการจูงใจในการนำเสนอและเจรจาต่อรอง

    • วาทศิลป์ในการจูงใจในสถานการณ์ที่ยากลำบาก

    • สรุปข้อคิดในการใช้หลักจูงใจเพื่อสร้างความสำเร็จ

       ของงาน

    • จิตวิทยาการนำเสนองาน

จิตวิทยาในการจูงใจ

   • แนวคิดจิตวิทยาว่าด้วยเรื่องการจูงใจคน

   • การทำความเข้าใจกับธรรมชาติที่แตกต่างของผู้ฟัง

      (Analysis Audiences’ Types)

   • การสร้างความน่าเชื่อถือ : เพื่อปรับเปลี่ยนความเชื่อ

     ของผู้ฟัง (ผู้รับสาร)

   • เทคนิคในการพูดเพื่อการโน้มน้าวและชักจูง 

     (NLP Techniques)                    

   • พฤติกรรมมนุษย์

เคล็ดลับ!! การโน้มน้าวใจคนให้สำเร็จ

ด้วยเทคนิคเชิงจิตวิทยาและศิลปะการพูด
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