
หลักสูตร : การจัดซื้อยุคใหม่ในโลกดิจิทัล

10
June

Wednesday

ค่าธรรมเนียม 7,800 บาท (ไม่่รวมภาษีมูลค่าเพิ่ม) 

 สู่แนวทางการจัดซื้อในยุคดิจิทัลอย่างมีประสิทธิภาพ

และมาตรฐานเพื่อสร้างความได้เปรียบในการจัดซื้ออย่างมืออาชีพ!

Purchasing 
4.0

คุณค่าของงานจัดซื้อต่อองค์กร 

บทบาทหน้าที่ ที่ไม่ใช่แค่การจัดซื้อจัดหา

ผลวิจัยมุมมองของผู้มีส่วนได้ส่วนเสียต่อฝ่ายจัดซื้อ

เครื่องมือในการวัดคุณค่าของงานจัดซื้อที่มีต่อองค์กร

เป้าหมายของสินค้าและบริการที่ต่างกัน และประโยชน์

ของการจำแนกเป้าหมาย

การแบ่งกลุ่มสินค้าและบริการด้วยโมเดลต่างๆ 

พร้อม Workshop (กรุณานำเครื่องคิดเลขมาด้วย)

กลยุทธ์ในการบริหารสินค้าและบริการในแต่ละกลุ่ม

ประโยชน์ของความสัมพันธ์ที่ดีกับผู้ขาย 

และวิธีการสร้างความสัมพันธ์

การบริหารผู้ขาย (Supplier Relationship 

Management)

รูปแบบความสัมพันธ์กับผู้ขาย และ

การจัดกลุ่มผู้ขาย

การเปลี่ยนแปลงของงานจัดซื้อ

ในยุคดิจิทัลในมิติต่างๆ

ความท้าทายของงานจัดซื้อในยุคดิจิทัล
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1. สมัครผ่านทาง Website โดยสเเกน 
    QR Code เพื่อกรอกใบสมัครที่

2. สมัครผ่านช่องทาง Line โดยส่งรูปหรือ
    สแกนใบสมัคร
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สนใจสมัครหลักสูตร สามารถสมัครได้ 2 ช่องทาง

พัฒนาคน พัฒนากลยุทธ์ธุรกิจ ไปกับเรา

(ขอสงวนสิทธิ์สำหรับสมาชิกและผู้ที่สำรองที่นั่งล่วงหน้าก่อน)

สมาชิกศูนย์ฯ รับส่วนลด 
สมาชิกศูนย์ฯ 1,500 บาท / ปี

พร้อมรับสิทธิประโยชน์กับทางศูนย์ฯ
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