
“การนําเสนองานเพ�่อให� ได�งาน”“การนําเสนองานเพ�่อให� ได�งาน”

หลักสูตร

Power Pitch Power Presentation

23 พ.ค. 66

" How to Propose Winning Deal "

    กุญแจสู�ความสําเร็จในการเสนองานให� ได�งาน 
     (The Key To Successful Pitching)
    ปรับมุมมองใหม�ระหว�าง Pitching VS Presentation
    ขั้นตอนการ Pitch งาน (Pitching Process)
          • การหาความต�องการของลูกค�า 
            (Customer Needs)
          • การออกแบบกลยุทธ�การนําเสนอ 
            (Design Presentation Strategy)
          • การนัดหมาย (Approach) และ
            การเตร�ยมตัวก�อนนัดหมาย (Preparation)
          • การจับสัญญาณจากผู�ฟ�งเพ�่อประเมินสถานการณ�
            (Define the Situation)
    การนําเสนอสารอย�างมืออาชีพ 
    (Professional Message Delivery)

COURSE OUTLINE

        การนําเสนองานให� ได�งานและลุล�วงตามเป�าหมายนั้น การมีเทคนิคการพ�ดหร�อการนําเสนอที่ยอดเยี่ยมและ   ความสามารถในการ
บร�หารจัดการข�อมูลแต�เพ�ยงอย�างเดียว อาจไม�เพ�ยงพอ
          ทักษะการบร�หารจัดการสถานการณ�และการสื่อสารในห�วงเวลาที่นําเสนอถือเป�นปราการด�านสําคัญที่ผู�นําเสนอต�องฟ�นฝ�าไปให�
ได� เพ�่อส�งให�ข�อมูลข�าวสารที่ต�องการนําเสนอเดินทางไปยังผู�รับสารได�อย�างเต็มประสิทธิภาพ การจัดการภาษากายและบุคลิกภาพใน
การสื่อสารขณะนําเสนอจ�งถือเป�น     องค�ประกอบหลักที่สําคัญที่ผู�นําเสนอควรได�มีความรู� เเละฝ�กฝนตนเองให�ชํานาญ มีรูปแบบการ
สื่อสารบุคลิกภาพที่หลากหลายเพ�่อเป�นทางเลือกที่เหมาะสมสอดคล�องกับวัตถุประสงค�สําหรับกลุ�มผู�ฟ�งเหล�านั้น
          สําคัญกว�านั้นคือ "การ Pitch งานอย�างมีกลยุทธ�" ซึ่งจําเป�นต�องเข�าใจถึงสถานการณ� ความต�องการของลูกค�า กลยุทธ�ของคู�
แข�ง รวมถึงการเร�ยงลําดับของการนําเสนอแล�วทําการสื่อสารออกไปอย�างมีชั้นเชิง ด�วยหลักจ�ตว�ทยาที่จะโน�มน�าวใจลูกค�าให�เกิดความ
คล�อยตามเชื่อมั่น และ อนุมัติงานที่นําเสนอในที่สุด ดังนั้น หลักสูตร "หลักการเสนองาน เพ�่อให� ได�งาน (Power Pitch)" นี้ จ�งเหมาะ
สําหรับผู�ที่ต�องขายโครงการ หร�อนําเสนองาน Idea แก�ลูกค�า โดยเร��มตั้งแต�การเตร�ยมตัวการนัดหมาย การว�เคราะห� การเร�ยบเร�ยงข�อมูล
อย�างเป�นลําดับ และทักษะในการนําเสนอ เพ�่อสร�างภาพมุมมองทางความคิดของเราให�ลูกค�ามีความสนใจ เชื่อมั่น จนกระทั้งนําไปสู�การ
ยอมรับโดยการอนุมัติในที่สุด

    เทคนิคการโน�มน�าวใจ (Convincing)
    การประเมินประสิทธิภาพในการนําเสนอ 
    (Presentation Analysis)
    เทคนิคการรับมือกับคําถามอย�างมืออาชีพ 
    (Handing Questions)
    ว�ธีการสรุป และป�ดการ Pitch งาน (Pitching Conclusion)
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อ.ปร�ญญา ชุมรุม
 นักว�ชาการอิสระ และที่ปร�กษาด�านการสร�างแบรนด�, 

ผู�เชี่ยวชาญด�านการสื่อสารการตลาด การขาย
การเล�าเร�่อง และการนําเสนอผลงานทางธุรกิจ

สนใจติดตอสอบถามที่ ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ 

โทร : 085-485-8825 หรือ www.sbdc.co.th
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สมาชิกศูนยฯ รับสวนลด 10 % 

สมาชิกศูนยฯ 1,500 บาท / ป 

พรอมรับสิทธิประโยชนกับทางศูนยฯ 

(ขอสงวนสิทธิ์สําหรับผูที่สํารองที่นั่ง

ลวงหนากอน)

โอนเงินเขาบัญชี

ธนาคารกสิกรไทย จํากัด(มหาชน) 

สาขาศรีวราทาวนอินทาวน บัญชีออมทรัพย

เลขที่ 609-2-01313-6 

คาธรรมเนียม 7,800 บาท  (ไมรวมภาษีมูลคาเพิ่ม)
@strategiccenter

www.sbdc.co.th

Line

เว็บไซต

การชําระเงิน

ชําระโดยสั่งจายเช็ค/แคชเชียรเช็ค ขีดครอม 

สั่งจายในนาม 

"บริษัท ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ จํากัด" 

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0105539066692

1755 ซ.ลาดพราว 94 ถ. ลาดพราว แขวงพลับพลา 

เขตวังทองหลาง กรุงเทพฯ 10310

23 พ.ค. 66 เวลา 09.00-16.00 น.

***หมายเหตุ หากตองการยกเลิกหลักสูตรตองแจงลวงหนาอยางนอย 3 วัน 

มิฉะนั้นทานตองชําระคาใชจายรอยละ 30 ของคาธรรมเนียมการอบรม

Objectives

• เพ�อใหผูเขารวมฝกอบรมไดเขาใจกระบวนการและองคประกอบ

   ที่สําคัญของการขายงาน

• เพ�อใหผูเขารวมฝกอบรมไดเขาใจควาแตกตางในกลยุทธ

  การ Pitch งานกับการนําเสนองาน Presentation ทั่วไป

• เพ�อใหผูเขาอบรมเรียนรูเขาใจบุคลิกของผูฟงและมีบุคลิก

   การนําเสนอที่หลากหลายและนาสนใจ

• เพ�อใหผูเขาอบรมทราบถึงเทคนิคในการใชคําถาม - การตอบ 

  การโนมนาวใจ การใหคําปรึกษา รวมถึงการแสดงออก

  ดวยอวัจนภาษาที่เหมาะสม


