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หลักสูตร : กลยุทธ์การขายและการตลาดเจาะองค์กร

สนใจติดตอสอบถามที่ ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ 

โทร : 085-485-8825 หรือ www.sbdc.co.th
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สมาชิกศูนยฯ รับสวนลด 10 % 

สมาชิกศูนยฯ 1,500 บาท / ป 

พรอมรับสิทธิประโยชนกับทางศูนยฯ 

(ขอสงวนสิทธิ์สําหรับผูที่สํารองที่นั่ง

ลวงหนากอน)

โอนเงินเขาบัญชี

ธนาคารกสิกรไทย จํากัด(มหาชน) 

สาขาศรีวราทาวนอินทาวน บัญชีออมทรัพย

เลขที่ 609-2-01313-6 

***หมายเหตุ หากตองการยกเลิกหลักสูตรตองแจงลวงหนาอยางนอย 3 วัน 

มิฉะนั้นทานตองชําระคาใชจายรอยละ 30 ของคาธรรมเนียมการอบรม

การชําระเงิน

ชําระโดยสั่งจายเช็ค/แคชเชียรเช็ค ขีดครอม 

สั่งจายในนาม 

"บริษัท ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ จํากัด" 

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0105539066692

1755 ซ.ลาดพราว 94 ถ. ลาดพราว แขวงพลับพลา 

เขตวังทองหลาง กรุงเทพฯ 10310

คาธรรมเนียม 4,800 บาท  (ไมรวมภาษีมูลคาเพิ่ม) 

สนใจสมัครหลักสูตร

@strategiccenter

www.sbdc.co.th

Line

เว็บไซต

พ 13 ธ.ค. 66

1. เพ่ือให้ผู้บริหารทีมขายสามารถกําหนดกลยุทธ์ทางการขายและการตลาด
   ได้อย่างเหมาะสม
2. เพ่ือสร้างความสําเร็จในการบริหารยอดขาย อีกท้ังยังทราบแนวทางต่าง ๆ 
   ในการรักษา ฐานลูกค้ารวมถึงการขยายฐานลูกค้าให้ได้ตามเป้าหมายท่ีต้องการ
3. สามารถสร้างกิจกรรมทางการตลาดเพ่ือป้องกันการสูญเสียลูกค้า 
    วิเคราะห์กลุ่มเป้าหมาย ลูกค้าและคู่แข่ง รวมถึงสภาพแวดล้อมทางการตลาดได้อย่างลึกซ้ึง
4. เม่ือจบหลักสูตรผู้อบรมสามารถนําองค์ความรู้ไปปฏิบัติงานได้ทันที

ท่ีปรึกษาและผู้เช่ียวชาญด้านการขาย การบริหารทีมขาย 
การตลาด การเจรจาต่อรอง 

ท้ังธุรกิจค้าปลีกและภาคอุตสาหกรรมต่างๆมามากกว่า 18 ปี

คุณไพบูลย์ ล้วนวรวัฒน์

OBJECTIVE


