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หลักสูตร : เทคนิคบริหารงานขาย ใหเปนเลิศ

 เพราะทีมขาย คือหัวใจขององคกร ที่จะสรางงาน สรางรายได สรางกําไร และผูที่อยูเบื้อง

หลังทีมขายที่สําเร็จ คือ หัวหนาทีมขาย หรือผูจัดการงานขาย ที่ตองมีแนวคิด วิธีการ 

ในการบริหารจัดการทีมขาย (Sales Management)ใหเกิดผลงานขายในภาวะที่ไมงายในยุคนี้ 

และหากหัวหนาทีมขาย หรือ ผูจัดการงานขาย มีการบริหารงานขายผิดพลาด 

หรือขาดหลัก แนวทาง วิธีการก็จะทําใหทีมขายไมมียอดขาย ที่สําคัญ “ก็จะไมรูดวยวา จะทําอยางไร? ที่จะทําใหพนักงานขาย

สรางยอดขายใหเกิดขึ้น” ซึ่งหัวหนางานขาย ผูจัดการงานขาย ตองรู และสามารถที่จะนําพาทีมขายของตน ไปใหถึงเปาหมาย

รวมทุกคําตอบ เร�องการบริหารงานขาย

และบริหารคนขายเพ�อยอดขายทะลุเปา
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ทัศนคติ และแนวคิดที่ถูกตองของผูนําทีมขาย ยุคใหม ที่ตองพรอม

แนวทาง การจัดการบริหารทีมขาย อยางมืออาชีพ ที่ยุคนี้ ตองสามารถอยางครบเคร�อง

คุณสมบัติ ของผูนําทีมขายที่สําเร็จ เพ�อนํา และบริหารทีมขายใหพิชิตเปาหมาย

การเขาใจเร�องทักษะขาย อยางถูกตองเพ�อนํา และบริหารทีมขาย ใหสําเร็จ

สูตรในการสรางทีมขาย ใหมีประสิทธิภาพ เพ�อใหเกิดความสามารถทางการขาย

กระบวนการ บริหารทีมขาย ที่หัวหนางาน-ผูจัดการงานขาย ตองรู

เคล็ดลับ แนวทาง ความสําเร็จ ที่หัวหนา – ผูจัดการงานขาย ที่สําเร็จทํามาแลว

 สูตรสําเร็จ วงจรการจัดการบริหารงานขาย ของผูบริหารงานขาย มืออาชีพ

เทคนิคการสอนงาน (Sales Coaching) เพ�อนํา และสรางทีมขายใหเขมแข็ง ไปสรางผลงานขาย

เทคนิคการบริหารดวยการติดตามผลงานขาย เพ�อใหทีมทํางานขายสําเร็จ

 แนวทาง และตัวอยาง การแกปญหาบริหารทีมขาย เพ�อทําใหทีมผลงานดีขึ้น และสรางยอดขาย

 เคล็ดลับ และเทคนิคการสรางตัวเลขเพิ่ม “เทาตัว” ที่ผูบริหารงานขาย มืออาชีพ “ตองรู”

 พรอมตัวอยาง จากประสบการณสรางทีมขายใหหลากหลายองคกร ที่จะไดกลับไปสรางทีมขายใหสําเร็จทันที”

COURSE OUTLINE



สนใจติดตอสอบถามที่ ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ 

โทร : 085-485-8825 หรือ www.sbdc.co.th
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สมาชิกศูนยฯ รับสวนลด 10 % 

สมาชิกศูนยฯ 1,500 บาท / ป 

พรอมรับสิทธิประโยชนกับทางศูนยฯ 

(ขอสงวนสิทธิ์สําหรับผูที่สํารองที่นั่ง

ลวงหนากอน)

โอนเงินเขาบัญชี

ธนาคารกสิกรไทย จํากัด(มหาชน) 

สาขาศรีวราทาวนอินทาวน บัญชีออมทรัพย

เลขที่ 609-2-01313-6 

***หมายเหตุ หากตองการยกเลิกหลักสูตรตองแจงลวงหนาอยางนอย 3 วัน 

มิฉะนั้นทานตองชําระคาใชจายรอยละ 30 ของคาธรรมเนียมการอบรม

การชําระเงิน

ชําระโดยสั่งจายเช็ค/แคชเชียรเช็ค ขีดครอม 

สั่งจายในนาม 

"บริษัท ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ จํากัด" 

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0105539066692

1755 ซ.ลาดพราว 94 ถ. ลาดพราว แขวงพลับพลา 

เขตวังทองหลาง กรุงเทพฯ 10310

คุณชนะ กอกิจกําธร

ผูครํ่าหวอดในวงการดานการขาย ที่มีประสบการณมากกวา 30 ป

อดีตTop Sale ที่สรางยอดขายขึ้นกวา 300%

 1. ผูเรียนจะไดแนวคิด แนวทาง สิ่งที่พึงปฏิบัติ ของผูนําทีมขายที่สําเร็จ

 2. ผูเรียนจะไดวิธีการสรางบริหารทีมงานขาย และบริหารคนขาย (People Skill)

3. ผูเรียนจะไดรูแนวทางการทํางานขายอยางมืออาชีพ เพ�อไปสอน สรางทีมใหพิชิตเปาหมาย

4. ไดกรอบ กระบวนการบริหารจัดการงานขาย อยางเปนระบบ สามารถไปบริหารทีมขายไดทันที

5. ไดวิธิสรางทีมขาย และบริหารงานขาย อยางมืออาชีพ เพิ่มยอดขาย ลดอัตราลาออกของทีมฯ

6. ไดรูปแบบ การจัดการบริหารงานขาย ที่แตกตาง และสรางยอดขาย ใหเพิ่มขึ้นอยางยั่งยืน

7. ไดรูปแบบ แนวทางการเพิ่มยอดขายในชวงภาวะที่การแขงขันสูง และสรางทีมขายแบบแตกตาง
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SALES MANAGEMENT
BEST PRACTICES

สนใจสมัครหลักสูตร

@strategiccenter www.sbdc.co.th
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คาธรรมเนียม 7,800 บาท  (ไมรวมภาษีมูลคาเพิ่ม)
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