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COURSE OUTLINE

หลักสูตร : จิตวิทยาการบริหารและการจูงใจทีมงาน 

เรียนรูจิตวิทยาการบริหารจากนักจิตวิทยาระดับประเทศ

เพ�อเขาใจคนและทีมงานอยางลึกซึ้ง เหมาะสําหรับหัวหนางาน

ผูจัดการ และผูที่ตองการสรางทีมที่มีประสิทธิภาพ!

ศุกร์ที่ 21 ก.พ. 68 Swissotel

แนวคิดจิตวิทยากับการบริหารงานยุคใหม

หลักจิตวิทยาในการบริหารทีมงาน

ㆍ การปรับเปลี่ยนเจดคดีและการสรางความคิดเชิงบวก

ㆍ เจตคติที่ดีตอองคกร

ㆍ เจตคติตอตนเองและผูอ�น

ㆍ เจตคติตองานที่ทํา

ㆍ การจัดการอารมณตนเอง และเขาใจอารมณผูอ�น

     หรือทีมงาน

การคนหาตนเอง เพ�อปรับปรุงอุปนิสัยที่ดีในการทํางาน

ㆍ ความตองการประจักษตน

ㆍ ความตองการไดรับการยกยองจากผูอ�น

ㆍ ความตองการความรักความเปนเจาของ

ㆍ ความตองการความมั่นคงและปลอดภัย

ㆍ ความตองการดานรางกาย

การวิเคราะหทีมงานเชิงจิตวิทยาเพ�อเพิ่ม

ㆍความไว ใจแบบ Teamwork

เทคนิคการสรางแรงจูงใจในการทํางานแกทีมงาน

ㆍ3 เทคนิคในการสรางแรงจูงใจ

ㆍ ประเภทของแรงจูงใจในการทํางาน

     (แรงจูงใจใฝสัมฤทธิ์ และแรงจูงใจใฝสัมพันธ)

เคร�องมือของหัวหนางานยุคใหมในการสราง

แรงจูงใจแกทีมงาน

ㆍ 5 P. for Best Attitude

ㆍ Hypothesis of Theory

ㆍ A-B-C Theory

สนใจติดตอสอบถามที่ ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ 

โทร : 085-485-8825 หรือ www.sbdc.co.th
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อาจารยประจําภาควิชาจิตวิทยา ม.รามคําแหง 

นักจิตวิทยาระดับประเทศ, ที่ปรึกษากิตติมศักดิ์ สถาบันอนุญาโตตุลาการ

 ผูเชี่ยวชาญการใหคําปรึกษาดานจิตวิทยา
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สมาชิกศูนยฯ รับสวนลด 10 % 

สมาชิกศูนยฯ 1,500 บาท / ป 

พรอมรับสิทธิประโยชนกับทางศูนยฯ 

(ขอสงวนสิทธิ์สําหรับผูที่สํารองที่นั่ง

ลวงหนากอน)

โอนเงินเขาบัญชี

ธนาคารกสิกรไทย จํากัด(มหาชน) 

สาขาศรีวราทาวนอินทาวน บัญชีออมทรัพย

เลขที่ 609-2-01313-6 

***หมายเหตุ หากตองการยกเลิกหลักสูตรตองแจงลวงหนาอยางนอย 3 วัน 

มิฉะนั้นทานตองชําระคาใชจายรอยละ 30 ของคาธรรมเนียมการอบรม

การชําระเงิน

ชําระโดยสั่งจายเช็ค/แคชเชียรเช็ค ขีดครอม 

สั่งจายในนาม 

"บริษัท ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ จํากัด" 

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0105539066692

1755 ซ.ลาดพราว 94 ถ. ลาดพราว แขวงพลับพลา 

เขตวังทองหลาง กรุงเทพฯ 10310

สนใจสมัครหลักสูตร

@strategiccenter www.sbdc.co.th
Line เว็บไซต

คาธรรมเนียม 7,800 บาท  (ไมรวมภาษีมูลคาเพิ่ม)

ศุกร์ที่ 21 ก.พ. 68 Swissotel

1. ทราบถึงแนวคิด หลักจิตวิทยาในการบริหารทีมงานยุคใหม

2. สามารถคนหาตนเอง และวิเคราะหทีมงานในเชิงจิตวิทยา

   เพ�อนํามาพัฒนาทีมงานทุกมิติใหเกิดประสิทธิภาพ

3. เขาใจถึงเทคนิคการสรางแรงจูงใจในการทํางานใหแกทีมงาน

4. สามารถนําเคร�องมือตาง ๆ มาสรางแรงจูงใจใหทีมงาน

   และนําไปปรับใชกับองคกรไดอยางเหมาะสม

Objectives


