
CONVINCING
ËÅÑ¡ÊÙµÃËÅÑ¡ÊÙµÃ

¨ÔµÇÔ·ÂÒáÅÐÇÒ·ÈÔÅ»Šã¹¡ÒÃâ¹ŒÁ¹ŒÒÇã¨¨ÔµÇÔ·ÂÒáÅÐÇÒ·ÈÔÅ»Šã¹¡ÒÃâ¹ŒÁ¹ŒÒÇã¨

àÃÕÂ¹ÃÙŒ¨ÔµÇÔ·ÂÒ¡ÒÃ¾Ù´ãËŒ¤¹¤ÅŒÍÂµÒÁ

à¨Ã¨ÒãËŒä´Œ¼ÅÅÑ¾¸�·Õ่µŒÍ§¡ÒÃ

áÅÐ¨Ù§ã¨ãËŒàª×่ÍÁÑ่¹ã¹µÑÇ¤Ø³!

“
”

ÈØ¡Ã�·Õ่ 25 àÁ.Â. 68 Swissotel

       ã¹âÅ¡¸ØÃ¡Ô¨·Õ่¢Ñºà¤Å×่Í¹´ŒÇÂ¢ŒÍÁÙÅ AI ÊÒÁÒÃ¶ª‹ÇÂÇÔà¤ÃÒÐË�á¹Çâ¹ŒÁáÅÐ¤Ò´¡ÒÃ³�¸ØÃ¡Ô¨ä´Œáµ‹ÊÔ่§·Õ่ AI äÁ‹ÊÒÁÒÃ¶á·¹·Õ่ä´Œ
¤×Í ÈÔÅ»Ð¢Í§¡ÒÃÊ×่ÍÊÒÃáÅÐ¡ÒÃâ¹ŒÁ¹ŒÒÇã¨ «Ö่§à»š¹ËÑÇã¨ÊÓ¤ÑÞ¢Í§¡ÒÃºÃÔËÒÃÍ§¤�¡ÃáÅÐ¡ÒÃÊÃŒÒ§¤ÇÒÁÊÑÁ¾Ñ¹¸�·Ò§¸ØÃ¡Ô¨

        "ÈÒÊµÃ�¢Í§ Ô̈µÇÔ·ÂÒ¡ÒÃ Ù̈§ã¨áÅÐÇÒ·ÈÔÅ»Šã¹¡ÒÃâ¹ŒÁ¹ŒÒÇã¨" à»š¹à¤Ã×่Í§Á×ÍÊÓ¤ÑÞ·Õ่ª‹ÇÂãËŒ ÊÒÁÒÃ¶¾Ñ²¹Ò·Ñ¡ÉÐ¡ÒÃºÃÔËÒÃ·ÕÁ
à¾Ô่Á»ÃÐÊÔ·¸Ô¼Åã¹¡ÒÃ·Ó§Ò¹ áÅÐÊÃŒÒ§¤ÇÒÁÃ‹ÇÁÁ×ÍÀÒÂã¹Í§¤�¡Ã ÃÇÁ¶Ö§ª‹ÇÂ ¹Ñ¡¢ÒÂáÅÐ¹Ñ¡à¨Ã¨Òµ‹ÍÃÍ§ à¾Ô่ÁâÍ¡ÒÊ»�´´ÕÅÊÓàÃ็¨
à¢ŒÒã¨¾ÄµÔ¡ÃÃÁÅÙ¡¤ŒÒ áÅÐãªŒà·¤¹Ô¤¡ÒÃâ¹ŒÁ¹ŒÒÇã¨ÊÃŒÒ§¤ÇÒÁàª×่ÍÁÑ่¹áÅÐ¤ÇÒÁÊÑÁ¾Ñ¹¸�·Ò§¸ØÃ¡Ô¨ µÅÍ´¨¹ ¡ÒÃÊ×่ÍÊÒÃ¡Ñº¤Ù‹¤ŒÒ
áÅÐ·ÕÁ§Ò¹·Ø¡ÃÐ´Ñº à¾×่ÍãËŒ¡ÒÃ·Ó§Ò¹ÃÒºÃ×่¹áÅÐ¢Ñºà¤Å×่Í¹Í§¤�¡ÃãËŒàµÔºâµ

- ËÅÑ¡ÊÓ¤ÑÞ¢Í§¡ÒÃ¾Ù´áÅÐ¿˜§ÍÂ‹Ò§ÁÕÈÔÅ»Ð
- ÇÒ·ÈÔÅ»Šã¹¡ÒÃ¹ÓàÊ¹ÍáÅÐâ¹ŒÁ¹ŒÒÇã¨¤¹
- ÈÔÅ»Ð¡ÒÃ Ù̈§ã¨ã¹¡ÒÃ¹ÓàÊ¹ÍáÅÐà¨Ã¨Òµ‹ÍÃÍ§
- ÇÒ·ÈÔÅ»Šã¹¡ÒÃ Ù̈§ã¨ã¹Ê¶Ò¹¡ÒÃ³�·Õ่ÂÒ¡ÅÓºÒ¡
- ÊÃØ»¢ŒÍ¤Ô´ã¹¡ÒÃãªŒËÅÑ¡ Ù̈§ã¨à¾×่ÍÊÃŒÒ§¤ÇÒÁÊÓàÃ็¨¢Í§§Ò¹

ÇÒ·ÈÔÅ»Šã¹¡ÒÃâ¹ŒÁ¹ŒÒÇã¨

- á¹Ç¤Ô´ Ô̈µÇÔ·ÂÒÇ‹Ò´ŒÇÂàÃ×่Í§¡ÒÃ Ù̈§ã¨¤¹
- ¡ÒÃ·Ó¤ÇÒÁà¢ŒÒã¨¡Ñº¸ÃÃÁªÒµÔ·Õ่áµ¡µ‹Ò§¢Í§¼ÙŒ¿˜§
  (Analysis Audiences types)
- ¡ÒÃÊÃŒÒ§¤ÇÒÁ¹‹Òàª×่Í¶×Í
   : à¾×่Í»ÃÑºà»ÅÕ่Â¹¤ÇÒÁàª×่Í¢Í§¼ÙŒ¿˜§ (¼ÙŒÃÑºÊÒÃ)
- à·¤¹Ô¤ã¹¡ÒÃ¾Ù´à¾×่Í¡ÒÃâ¹ŒÁ¹ŒÒÇáÅÐªÑ¡ Ù̈§ (NLP Techniques)                    
     1.¼ÙŒ» Ô̄ºÑµÔ§Ò¹ã¹Í§¤�¡ÒÃ (¡ÒÃÊ×่ÍÊÒÃ¨Ò¡ Top-Down)                    
     2.¼ÙŒãµŒºÑ§¤ÑººÑÞªÒ                    
     3.ÅÙ¡¤ŒÒ
- ¾ÄµÔ¡ÃÃÁÁ¹ØÉÂ�
     1.¤¹ª‹Ò§¤Ô´ (Visual)
     2.¤¹ªÍº¤ÇÒÁÃÙŒÊÖ¡(Auditory)
     3.¤¹ªÍº¡ÃÐ·Ó (Kenaesthetic)
- Ô̈µÇÔ·ÂÒ¡ÒÃ¹ÓàÊ¹Í§Ò¹

Ô̈µÇÔ·ÂÒã¹¡ÒÃ Ù̈§ã¨

COURSE OUTLINE

สนใจติดตอสอบถามที่ ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ 

โทร : 085-485-8825 หรือ www.sbdc.co.th
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1. ไดรับความรูและเคร�องมือเกี่ยวกับหลักจิตวิทยาในการทํางานกับคน

2. เขาใจจิตวิทยาในการบริหารงาน เพ�อจูงใจทีมงานใหมุงสูความสําเร็จในงาน

3. เรียนรูศาสตรและเทคนิคทางจิตวิทยาในการโนมนาวใจคน

4. เรียนรูศาสตรและศิลปในการพูด การส�อสารอยางไร ที่จะเกิดการโนมนาวใจ

5. สามารถประยุกตใชทักษะการโนมนาวใจและจูงใจคน

   ใหเกิดประโยชนตองานไดอยางเต็มที่

Objectives

ชื�อ
ตําแหน่ง/ฝ่าย
E-mail

ชื�อ
ตําแหน่ง/ฝ่าย
E-mail

ชื�อ
ตําแหน่ง/ฝ่าย
E-mail

ชื�อบรษัิท/องคก์ร

สำนักงานใหญ่

ประเภทธุรกิจ
มือถือ
ที�อยู่

เลขประจำตัวผู้เสียภาษี

ชื�อผูป้ระสานงาน

ตําเเหน่ง/ฝ่าย

โทรศัพท์ มือถือ

สาขา

1

2

3

มือถือ

มือถือ

โทรสาร

E-mail

สมาชิกศูนยฯ รับสวนลด 10 % 

สมาชิกศูนยฯ 1,500 บาท / ป 

พรอมรับสิทธิประโยชนกับทางศูนยฯ 

(ขอสงวนสิทธิ์สําหรับผูที่สํารองที่นั่ง

ลวงหนากอน)

โอนเงินเขาบัญชี

ธนาคารกสิกรไทย จํากัด(มหาชน) 

สาขาศรีวราทาวนอินทาวน บัญชีออมทรัพย

เลขที่ 609-2-01313-6 

***หมายเหตุ หากตองการยกเลิกหลักสูตรตองแจงลวงหนาอยางนอย 3 วัน 

มิฉะนั้นทานตองชําระคาใชจายรอยละ 30 ของคาธรรมเนียมการอบรม

การชําระเงิน

ชําระโดยสั่งจายเช็ค/แคชเชียรเช็ค ขีดครอม 

สั่งจายในนาม 

"บริษัท ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ จํากัด" 

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0105539066692

1755 ซ.ลาดพราว 94 ถ. ลาดพราว แขวงพลับพลา 

เขตวังทองหลาง กรุงเทพฯ 10310

สนใจสมัครหลักสูตร

@strategiccenter www.sbdc.co.th
Line เว็บไซต

คาธรรมเนียม 7,800 บาท  (ไมรวมภาษีมูลคาเพิ่ม)

ÃÈ.´Ã.»ÃÑªÞÒ »�ÂÐÁâ¹¸ÃÃÁ
อาจารย์ประจําภาควิชาจิตวิทยา ม.รามคําแหง
นักจิตวิทยาระดับประเทศ, ที่ปรึกษากิตติมศักดิ์

สถาบันอนุญาโตตุลาการ
ผู้เชี่ยวชาญการให้คําปรึกษาด้านจิตวิทยา

¼È.´Ã.»ÃÐÀÑÊÊÃ ¨Ñ¹·Ã�Ê¶ÔµÂ�¾Ã
ผู้รักษาการแทนหัวหน้าภาควิชาวาทวิทยา

และสื่อสารการแสดง คณะนิเทศศาสตร์ จุฬาฯ
ผู้เชี่ยวชาญด้านการแสดง การโน้มน้าวใจ

และการเจรจาต่อรอง
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