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" วิเคราะห์แม่น ขายปัง! เรียนรู้เคล็ดลับการขายแบบครบวงจร
ทีจ่ะช่วยคุณปิดดีลง่ายขึน้และเพ่ิมฐานลูกค้าในทุกสถานการณ์ "

หลักสูตรหลักสูตร
การวางแผนการขาย การเพ่ิมสัดส่วนความสําเร็จในการขาย และการวิเคราะห์ยอดขายการวางแผนการขาย การเพ่ิมสัดส่วนความสําเร็จในการขาย และการวิเคราะห์ยอดขาย

Sales Planning
& Sales Analysis

อังคารท่ี 11 มี.ค. 68 Swissotel

หลักสูตรนี้ถูกออกแบบมาเพ�อชวยใหนักขายเพิ่มยอดขาย ดวยเทคนิคการวางแผนการขายที่ชวยใหเขาถึงลูกคาเปาหมายได

อยางแมนยํา พรอมเพิ่มโอกาสในการปดการขายและขยายฐานลูกคาในยุคการแขงขันที่รุนแรง รวมถึงเรียนรูการติดตามและ

วิเคราะหยอดขายเพ�อสรางแผนการขายที่เหมาะสมสําหรับอนาคต

ผูเรียนจะไดพัฒนาทักษะสําคัญ เชน การคนหา Quality Lead ที่มีศักยภาพสูง การวางแผนและนําเสนอขายอยางมืออาชีพ 

การวิเคราะหขอมูลยอดขายเพ�อกําหนดกลยุทธ และการบริหาร Sales Pipeline อยางมีประสิทธิภาพ ผาน Workshop เชิง

ปฏิบัติที่สามารถนําไปประยุกตใชไดทันที เพ�อสรางผลลัพธที่จับตองไดและยั่งยืนในสายงานขายของคุณ

Course Outline

การสรางความสําเร็จที่ยั่งยืนในการขาย 

การวางแผนการขายสินคาใหประสบความสําเร็จ (Sales Planning)

    เรียนรูการวางแผนการขายเชงิกลยทุธ เพ�อกําหนดเปาหมายทีชั่ดเจนและ

     วางแผนใหสอดคลองกบัเปาหมายองคกร

Practical Sales Planning Template 

(รูปแบบการวางแผนการขาย...ฉบับการประยุกตใชจริง)

    ฝกการใชเทมเพลตการวางแผนการขายทีส่ามารถนําไปใชงานไดจริง 

     เพ�อชวยใหการขายมปีระสิทธภิาพมากยิง่ขึน้

ใครคือกลุมเปาหมายที่สรางยอดขาย

     คนหากลุมเปาหมายทีม่ศีกัยภาพสงูและวิเคราะหลักษณะเฉพาะของลกูคา

     เพ�อเพิม่ยอดขาย

การแสวงหา Quality Leads

    เทคนคิการคนหาและคดักรองรายช�อผูมุงหวังทีม่คีณุภาพเพ�อเพิม่โอกาส

     ปดการขาย

Customer Journey การวิเคราะหเสนทางการตัดสินใจ

ซื้อสินคาของลูกคา

     ศกึษาและเขาใจพฤตกิรรมลูกคาในแตละขัน้ตอนของการตดัสนิใจ 

     เพ�อสรางประสบการณทีต่รงใจลูกคา

การเพิ่มสัดสวนความสําเร็จในการขายผาน Sales Pipeline

     การจดัการ Sales Pipeline เพ�อเพิม่ประสิทธภิาพในการขาย

     และลดอัตราการสูญเสียโอกาสขาย
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2 เทคนิคการนําเสนอขายสินคาใหประสบความสําเร็จ

     เรียนรูเคล็ดลับการนําเสนอขายทีโ่ดดเดนและสรางความประทบัใจ

     ใหลูกคาตดัสินใจซ้ือ

Workshop: ศิลปะการวิเคราะหความตองการลูกคา

และการนําเสนอที่สรางยอดขาย

    ฝกการวิเคราะหความตองการทีแ่ทจริงของลูกคาและการนําเสนอทีต่อบโจทย

     เพ�อเพิม่โอกาสปดการขาย

Workshop: การแสวงหาโอกาสในการขายสินคาและบริการ

     ฝกปฏบิตัจิริงเพ�อคนหาโอกาสใหมๆ  ในการขาย และพฒันาทกัษะการบริหาร

     โอกาสขาย

กลยุทธการรักษาและขยายฐานลูกคา

    เรียนรูเทคนคิการดแูลลูกคาปจจบุนัและขยายฐานลกูคาใหม

      เพ�อความสําเร็จระยะยาว

การ “วิเคราะหยอดขาย” และการติดตามยอดขาย

     พฒันาทกัษะการวิเคราะหตวัเลขและขอมลูยอดขายเพ�อตดิตามและปรับปรุง

     แผนการขายใหแมนยํา

การปดการขาย

     เทคนคิการปดการขายอยางมปีระสิทธภิาพ เพ�อสรางความประทบัใจ

     และเพิม่โอกาสในการขายซ้ํา
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1. เพ�อพัฒนาทักษะการวางแผนและการนําเสนอขายอยางเปนระบบเพ�อเพิ่มโอกาส

   ในการปดการขายใหสําเร็จมากยิ่งขึ้น

2. เพ�อเพิ่มความสามารถในการจัดการ Sales Pipeline และติดตามผลอยางมีประสิทธิภาพ

   เพ�อสรางยอดขายที่ยั่งยืน

3. เพ�อสรางกลยุทธการรักษาความสัมพันธกับลูกคาและขยายฐานลูกคาใหมใหเติบโต

   ทามกลางสภาวะการแขงขันที่รุนแรง

4. เพ�อเสริมทักษะการวิเคราะหยอดขายและวางแผนอนาคตอยางแมนยําเพ�อบรรลุเปาหมายขององคกร

Objectives

ชื่อ

ตําแหนง/ฝาย

E-mail

ชื่อ

ตําแหนง/ฝาย

E-mail

ชื่อ

ตําแหนง/ฝาย

E-mail

ชื่อบริษัท/องคกร

สำนักงานใหญ่

ประเภทธุรกิจ
มือถือ
ที่อยู

เลขประจำตัวผู้เสียภาษี

ชื่อผูประสานงาน

ตําเเหนง/ฝาย

โทรศัพท์ มือถือ

สาขา

1

2

3

มือถือ

มือถือ

โทรสาร

E-mail

สมาชิกศูนยฯ รับสวนลด 10 % 

สมาชิกศูนยฯ 1,500 บาท / ป 

พรอมรับสิทธิประโยชนกับทางศูนยฯ 

(ขอสงวนสิทธิ์สําหรับผูที่สํารองที่นั่ง

ลวงหนากอน)

โอนเงินเขาบัญชี

ธนาคารกสิกรไทย จํากัด(มหาชน) 

สาขาศรีวราทาวนอินทาวน บัญชีออมทรัพย

เลขที่ 609-2-01313-6 

***หมายเหตุ หากตองการยกเลิกหลักสูตรตองแจงลวงหนาอยางนอย 3 วัน 

มิฉะนั้นทานตองชําระคาใชจายรอยละ 30 ของคาธรรมเนียมการอบรม

การชําระเงิน

ชําระโดยสั่งจายเช็ค/แคชเชียรเช็ค ขีดครอม 

สั่งจายในนาม 

"บริษัท ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ จํากัด" 

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0105539066692

1755 ซ.ลาดพราว 94 ถ. ลาดพราว แขวงพลับพลา 

เขตวังทองหลาง กรุงเทพฯ 10310

สนใจสมัครหลักสูตร

@strategiccenter www.sbdc.co.th
Line เว็บไซต

คาธรรมเนียม 7,800 บาท  (ไมรวมภาษีมูลคาเพิ่ม)

หลักสูตรหลักสูตร

การวางแผนการขาย การเพ่ิมสัดส่วนความสําเร็จในการขาย และการวิเคราะห์ยอดขายการวางแผนการขาย การเพ่ิมสัดส่วนความสําเร็จในการขาย และการวิเคราะห์ยอดขาย

ที่ปรึกษาและผูเชี่ยวชาญดานการขาย

การบริหารทีมขาย การตลาด การเจรจาตอรอง

ทั้งธุรกิจคาปลีกและภาคอุตสาหกรรมตางๆ มามากกวา 17 ป
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อ.ไพบูลย์ ล้วนวรวัฒน์อ.ไพบูลย์ ล้วนวรวัฒน์

Sales Planning
& Sales Analysis


